
LA FORMATION 
EN SALLE ET SUR LE TERRAIN, UN SUPPORT INDISPENSABLE 
POUR MIEUX CONNAÎTRE LE MONDE AGRICOLE,
OPTIMISER VOS PRISES DE CONTACT ET RÉUSSIR VOS NÉGOCIATIONS

•   Faciliter et fluidifier vos échanges business avec vos clients et prospects.

•   Approfondir votre connaissance du milieu agricole, ses territoires, son fonctionnement.

•   Assimiler les codes, comprendre le vocabulaire et le calendrier des agriculteurs.  

•   Adopter un langage commun pour mieux de se comprendre et « se rencontrer ».

•   S’informer sur les enjeux, les actualités et les problématiques du secteur.

•   Mieux comprendre l’environnement agricole dans son ensemble, avec neutralité.

•   Bénéficier de clés et d’outils pratiques.

•   Bénéficier du retour d’expérience d’autres participants.

•   Créer votre réseau d’expertise grâce à l’intervention de nos partenaires agricoles.

Contact : 
06 38 19 26 22 - amandine.bard@agronov.com

ILS NOUS ONT FAIT 
CONFIANCE !



•

3, rue des Coulots - 21110 Bretenière
03 80 65 56 50 - contact@agronov.com
www.agronov.com

MODALITÉS

DEUX APPROCHES : 

SESSION
EN SALLE

SESSION
SUR LE TERRAIN

Un temps en salle pour poser les bases 
sur un ensemble de thématiques :

• Les basiques : calendrier agricole, vocabulaire, 
cartographie des acteurs, contexte agricole régional, 

avec le témoignage d’un/e agriculteur/trice.

• Les spécifiques : numérique et agriculture, 
transmission et installation, culture et pratique, 

machinisme et outils du quotidien.

• Les contextes : environnement, carbone, sol, 
biosolution, énergie, politique nouvelle PAC, 

spécialité commerciale agricole. 

Une découverte du « terrain » lors d’une visite de 
ferme auprès d’un/e agriculteur/trice pour :

• Prendre conscience de la réalité d’une exploitation.

• Échanger librement avec et poser des questions 
sur l’activité quotidienne.

• Se mettre dans la peau d’un/e exploitant/e agricole 
d’aujourd’hui et comprendre les tenants 

et abouttisants du métier.

• Observer le fonctionnement et l’environnement 
d’une exploitation agricole.

 
« Les deux choses importantes que je retiendrai 
et mettrai en application : le vocabulaire et le 
calendrier pour savoir quand solliciter mes agris 
et comprendre leurs conduites d’élevage et de 
cultures. » Maya MIKAIEL, Obione (2026)

« Amandine et les intervenants ont répondu à 
100% de mes attentes, même plus ! Présentation 
dynamique et discussions très enrichissantes.» 
Jérôme WANTE, Terapolis (2025)

INTER-ENTREPRISE
Tarif adhérent : 450€ / Tarif non-adhérent : 610€

• Formation collective.
• 1,5 jour : une journée en salle pour l’assimilaton des 
aspects théoriques, une demi-journée en exploitation 
agricole pour la pratique, le terrain et l’immersion.

INTRA-ENTREPRISE
Tarif adhérent : à partir de 1000€ par demi-journée 
selon personnalisation du contenu.
Tarif non-adhérent : à partir de 1350€ par demi-journée 
selon personnalisation du contenu.
(tarif dégressif par demi-journée ajoutée).

 
• Formation collective, de 3 à 20 personnes.
• Possibilité d’un contenu sur mesure.
• Possibilité d’intégration à un temps de 
cohésion d’équipe.


